EL TP en el Cono Sur

L comercio de servicios en el con-

tinente americano se esta expan-

diendo rapidamente y mantiene
aln un gran potencial de crecimiento.
Entre 1985 y 1995, el comercio total de
servicios en el hemisferio crecié un
247%. Durante este periodo, el comer-
cio total en servicios en América del
Norte aumentd un 247%, en América
Latina crecio un 277%, y en el Caribe lo
hizo en un 194%.

Tradicionalmente, el comercio de
servicios en el hemisferio se ha desarro-
llado a través del comercio transfronte-
rizo. La inversién directa extranjera se
ha convertido en una fuente cada vez
mas importante de provision de servi-
cios a través de filiales. De hecho, el
comercio de servicios ha contribuido
significativamente a los nuevos patro-
nes de flujos de inversion directa ex-
tranjera en Latinoamérica y el Caribe.

A pesar de los avances realizados
en el marco de la Organizacion Mundial
del Comercio (OMC) vy, concretamente,
del Acuerdo General de Comercio en
Servicios (AGCS) v los diferentes acuer-
dos regionales de integracion, adn fal-
ta mucho para alcanzar niveles adecua-
dos de armonizacion y liberalizacién
del comercio de servicios en el hemis-
ferio. El acuerdo alcanzado en la mate-
ria en el marco del Area de Libre Comer-
cio de las Américas (ALCA) permitira in-
corporar las circunstancias particulares
de cada industria del sector servicios.

Los servicios son parte fundamen-
tal de la infraestructura econdmica y
comercial de un pais. No sdlo benefi-
cian a quienes los consumen, sino que
también fortalecen la capacidad com-
petitiva de la economia en general. Un
ejemplo importante es el caso del acce-
so a redes globales de comunicacion a
un bajo costa.

Todos los paises del continente son
miembros de la Organizacion Mundial
del Comercio y han suscrito el AGCS. Es-
te Acuerdo no garantiza el libre acceso
al mercado doméstico ni el trato nacio-
nal equivalente para todos los sectores.
Sin embargo, las listas de compromisos
garantizan, si, algn tipo de acceso al
mercado y de trato nacional para los

sectores determinados por los paises
signatarios.

Los compromisos de paises de la
region en el marco de la OMC estan ba-
sados en la eliminacién gradual de las
barreras al comercio. El sector de los
servicios profesionales es uno de los
sectores en los que se han realizado
menos compromisos y menos se ha
avanzado en el proceso de liberaliza-
cion.

Mas alla del AGCS, existe una serie
de acuerdos regionales que han libera-
lizado considerablemente el comercio
de servicios. Ellos cubren uno o més
campos (desde sectoriales hasta uni-
versales) y han sido firmados por dos o
mas paises (acuerdos bilaterales o re-
gionales). Existen en total dieciséis
acuerdos en el continente (ocho acuer-
dos regionales de integracién y ocho
acuerdos bilaterales) que contienen
provisiones sobre el comercio de servi-
cios con una amplia cobertura secto-
rial. Asi, por ejemplo, el acuerdo regio-
nal del Mercosur atin no ha terminado
de elaborar las reglas para el comercio
de servicios.

Los dias 6 y 7 de octubre de 1997
se reunid en Santiago de Chile el Gru-
po de Trabajo sobre Servicios del ALCA,
durante el 12 Foro Empresarial sobre
Comercio de Servicios de las Américas,
previo a la IT Cumbre de las Américas,
que se realizé en Santiago en abril del
presente afo.

Con la presencia de importantes
personalidades, como el Director Gene-
ral de Relaciones Econémicas Interna-
cionales de Chile, Juan Gabriel Valdés,
el Ministro de Economia de dicho pais,
embajadores de los paises americanos
en Chile y el director de ProChile, Héc-
tor Casanueva, se reunieron cerca de
doscientos profesionales, representan-
tes de asociaciones y empresarios,
agrupados en siete comisiones: Teleco-
municaciones, Construccion e Ingenie-
ria, Servicios de Courer, Servicios Fi-
nancieros, Servicios Profesionales, Tec-
nologias de las Informacion y Turisma.

ElL CTPCBA participd activamente
de las deliberaciones de la comision

sectorial de Servicios Profesionales, in-
tegrada por instituciones oficiales y
asociaciones profesionales de Chile, Pe-
ril, México y Argentina, y por empresas
de servicios de los Estadas Unidos, Chi-
le, Canada y Colombia. En las sesiones
de la comisidn se trabajé intensivamen-
te en la identificacion de las barreras
que restringen el libre comercio de ser-
vicios, tanto ofrecidos por empresas co-
mo por profesionales individuales. Este
temario estaba preestablecido.

El grupo de representantes argenti-
nos (Ministerio de Relaciones Exteriores
y Culto, CTAM-FADIC, FACPCE y CTPCBA)
aclard que no todas las barreras consti-
tuyen un impedimento indiscriminado
hacia el libre comercio, sino que algu-
nas constituyen una proteccion natural
del consumidor y de los bienes juridica-
mente protegidos.

Entre las restricciones mas signifi-
cativas identificadas se determing, en-
tre otras, la falta de criterios y normas
comunes, efectivas y simples para el re-
conecimiento de titulos o para su reva-
lida.

Entre las propuestas de los partici-
pantes podemos mencionar, fundamen-
talmente, el impulso de un cadigo de
ética profesional modelo ajustado a la
realidad de cada pais y profesion, vy
orientado ademas a la garantia de cali-
dad de las prestaciones y a la defensa
de los derechos de los consumidores,
que establezca asimismo un modo de
relacién entre empresas y profesiona-
les, indicando sus mecanismos de apli-
cacion efectiva.

La representacion del CTPCBA pro-
puso, concretamente, la creacion de un
glosario comin aplicable a toda la re-
gion para uniformar la terminologia
(para designar las profesiones) y la de-
finicion precisa del concepto de “servi-
cios profesionales”. Vale aclarar que la
heterogeneidad de profesiones y sus
designaciones, y los contenidos de las
respectivas carreras, generan grandes
inconvenientes comunicativos e, inclu-
so, afectan la clara comprension del al-
cance del titulo de Traductor Pablico.




